
ST BARBARA 40 –   3492390157 cell    
39040 MARETA  BZ  e-mail stefanobz1@ilive.it  

stefanobz62@gmail.com   

Stefano Botte  

 

Dati anagrafici  Nato a Roma il 10.11.1962, residente a Mareta 40. Vissuto a Londra dal 1964 al 
1972, anno del trasferimento in Alto Adige.   

Born in Rom, was in England with my family from 2 to 9 years, after in Sued 
Tirol / Geboren in Rom, von 2 bis 9 Jahre in England, seit 1972 lebe ich in 
Suedtirol  

Lingue   Inglese parlato e scritto ad ottimo livello/ English very good in wrinting and 
speaking  
Tedesco parlato livello medio/Alto  Mundliche Deutschkenntnisse mittelhoch, 
schriftliche mittel/.Madre lingua Italiana / mother language Italian 
/Muttersprache Italienisch   
 
Al Momento in attesa di occupazione  
  

Esperienze professionali  2016 – 30.06.2023 GARTNER TRADE SRL – Livello Q  
  

• Store manager Karitraa e Daelhie Brennero 2020 – 2023 (trattativa per 
lo store, selezione personale, turni, ordini merce, etc)  

• Direttore commerciale, assistenza stile, product manager, team manager, 
ufficio acquisti materiali di produzione, trattative con fornitori, 
programmazione vendite il marchio Maison Clochard 2018-2023  

• Social media supervisor 
• Agente Tri Veneto (seguivo la vendita ai clienti direttamente) 
• Responsabile vendite e sviluppo prodotto per licenza per Italia accessori 

e borse 2012-2018 (GOLA e TEO JASMIN)  
 

    



• Organizzazione fiere   
• Strategie commerciali  
• Creazione target agenti  
• Controllo target di vendite  
• Key account manager  

  
  
2011 -2015 INTERGA SPA  

• Cambiato inquadramento di libero professionista,         svolgendo le 
seguenti funzioni:  

• Gestione rapporti con i fornitori: Gola, Original Penguin, Teo Jasmin   
  
• Direttore vendite per Gola Classics (borse e scarpe), partecipazione 

alla riunione stagionale con il fornitore, preparazione riunione agenti, 
selezione campionario, preparazione listini confidenziali e strategie di 
vendite con condizioni commerciali, target agenti, controllo target  

• Visite agli agenti e supporto alla vendita presso i clienti importanti  
• Clienti direzionali  
• Ordini al fornitore: relative trattative per prezzi, minimi di produzione 

e consegne  
• Gestione licenze di produzione (licenziatari italiani marchio Gola 

Classics)   
• Creatività: in collaborazione con il titolare, sviluppo delle collezioni 

Smu Italia delle borse Gola, seguendo poi lo sviluppo del prodotto dal 
disegno al prototipo alla produzione  

• Partecipazione riunione mensile con la direzione per presentare 
risultati vendita, confronti piani mensili, semestrali e annuali   
  

1991-2011 INTERGA Spa   
• Corrispondenza con i fornitori inglesi  
• Responsabile acquisti CATERPILLAR SHOES  
• Poi responsabile vendite e acquisti per CAT shoes  
• Responsabile per CAT abbigliamento   
• Direzione reparto con 11 persone 3 capi area, 3 uff vendite, 1 persona 

al Marketing, segretaria etc  
• Partecipa al sviluppo prodotto presso la sede Europea a Londra  
• Fatturato raggiunto 50mld di Lire nel 2009   

  
  Precedenti esperienze lavorative: procacciatore di affari nel campo 

assicurativo, qualche anno nel settore della gastronomia (bar proprio) , vari 
lavori stagionali durante lo studio   

Istruzione  Istituto Professionale per il Commercio di Bressanone  
 Diploma di segretario d’azienda  
 forza del Brand alla Bocconi  Milano  

Programmi  Windows, Mago Xp, CRM,  etc  

Interessi  Sport: montanine bike, sci alpinismo, nuoto/snorkeling, passeggiate in 
montagna  

Passioni: automobilismo, motociclismo, moda   

Social media  Facebook, Instagram, Twitter   
Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Dlgs 196 del 30 giugno 2003”  


